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Vorwort und Einführung

Wir leben in spannenden und herausfordernden Zeiten. Die Welt bewegt sich und viele 
Dinge sind in Veränderung. Die Wirtschaft hat sich in den letzten Jahren in eine neue 
Richtung entwickelt und heute kann niemand sagen, wie es weitergeht. 
Vor einigen Jahren war es noch üblich, von der Jugend bis zur Pension in ein und 
derselben Firma zu arbeiten. Für die meisten Menschen ist das heute unvorstellbar. 
Viele wechseln das Unternehmen alle paar Jahre.

Auch die Gesellschaft hat sich geändert. Heute ist es kaum mehr vorstellbar, dass eine 
Familie von nur einer Person versorgt wird. Meistens gehen beide Eltern arbeiten und 
immer mehr Menschen sind auf ein Zweiteinkommen angewiesen. 
In den USA geht der Trend schon zum Drittjob. Die Gründe sind einleuchtend: Wir 
leben heute mehr denn je in einer Konsumgesellschaft. Die Medien bombardieren uns 
den ganzen Tag mit den neuesten technischen Produkten, jede Jahreszeit hat 
mindestens einen Modetrend und so sind wir gezwungen, immer mehr Geld für 
Konsumgüter auszugeben. Nebenbei steigen die Kosten für Gesundheit und Energie. 
Es ist kaum mehr möglich, mit nur einem Einkommen wirklich auszukommen.
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Unternehmer suchen immer wieder nach neuen Wegen ihre Produkte unter den Mann 
zu bringen. Lange Vertriebswege verursachen Kosten und reduzieren die Gewinne. 
Direktvertrieb hat sich in den letzten Jahren immer mehr durchgesetzt. Selbst 
alteingesessene Unternehmen haben in der Vergangenheit die Trends erkannt und 
sich dem Geschäftszweig Network Marketing verschrieben. Die Kosten können somit 
reduziert, und der Kunde kann effektiver erreicht werden. 

Kurzvideo
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01 Keine Ziele – kein Erfolg

Der Hauptgrund, weshalb Menschen in ihrem Leben nicht weiterkommen ist, weil sie 
keine genauen Ziele haben. Wenn wir auf der Straße 10 Menschen auf ihre Ziele 
ansprechen würden, dann würden die meisten zum Stottern anfangen. 

Als wir noch Kinder waren, hat man uns bereits das Träumen abgewöhnt. Nimm dir 
doch bitte ein paar Minuten und mach dir Gedanken darüber, was du im Leben 
erreichen möchtest. 
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Wie möchtest du leben? 
Wo möchtest du leben? 
Wie soll das Haus oder die Wohnung aussehen? 
Welches Auto möchtest du fahren? 
Welche Kleidung willst du tragen?
Wo willst du gerne Urlaub machen?
Was möchtest du gerne mit deiner Zeit anfangen?
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Wenn Geld und Zeit keine Rolle spielen würden, was würdest du dann mit deinem 
Leben machen?

Je klarer du deine Ziele definieren kannst, desto eher wirst du in diesem Geschäft 
Erfolg haben. 

Um dir deinem Ziel wirklich klar und bewusst zu werden, möchte ich dir ein Buch 
empfehlen. Es hat mir und tausenden anderen Menschen geholfen, unsere Träume 
ganz klar zu sehen und sie auch zu erfüllen. 

Buchtipp: John Maxwell – Ihr Traum auf dem Prüfstand

Du solltest dir wirklich über deine Beweggründe klar sein. Warum nimmst du die 
Strapazen einer nebenberuflichen Tätigkeit auf dich? Was willst du damit erreichen?
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02 Das Unternehmen

In den letzten Jahren habe ich viele Firmen kommen und gehen gesehen. Nur die 
wenigsten haben die ersten 3 Jahre überlebt. Ich hoffe du bist von dem Unternehmen, 
für das du tätig bist, begeistert. Trotzdem solltest du es, zu deiner Sicherheit, einem 
kurzen Test unterziehen.

Hierbei geht es um 4 wichtige Bereiche:
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Das Unternehmen
Wie lange ist es am Markt?
Wer ist der Eigentümer?
Kann man ihn persönlich kennenlernen?
Wie ist das Image?
Wie häufig wechselt das Management?

Der Marketingplan
Ist er leicht verständlich oder eher verwirrend?
Ist er kunden- oder partnerorientiert?
Wird das Unterstützen oder das Bringen von 
neuen Partnern belohnt?
Geht es um Leadership oder Verkauf?
Muss man mehr bestellen, um in höhere 
Karrierestufen zu kommen?

Allgemeines
Ist es eher familiär?
Geht es um’sHerz oder eher mehr mit 
Motivation?
Gibt es ein gutes Schulungskonzept?
Hast du in deiner Upline einen Mentor, der dich 
zur Hand nimmt und begleitet?
Interessiert sich deine Upline für dich oder 
deinen Umsatz?

Die Produkte
Halten sie, was sie versprechen?
Sind sie so gut, dass du sie auch verwenden 
würdest, ohne dafür bezahlt zu werden?
Sind sie so hochwertig, dass der Kunde sie 
wiederverwenden/-bestellen würde?
Sind sie zukunftsfähig?
Sind sie wirklich einzigartig?
Gibt es einen automatisierten Lieferservice?
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03 Der Besserwisser

Wenn du neu in diesem Geschäft bist, dann ist es nicht wichtig was du bisher gemacht 
hast. Es ist vollkommen egal, ob du ein erfolgreicher Unternehmer warst, oder ob du 
ein „normales Leben“ als Angestellter geführt hast. 

Wenn du ein Newcomer im Network Marketing bist, dann musst du dir über eines klar 
sein:

Du weißt nichts!
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Wenn du dir diese Erkenntnis zu Herzen nimmst und Lernbereitschaft an den Tag legst, 
dann ersparst du dir viel Zeit, Ärger und Geld.
Wichtig ist, dass du jemanden an deiner Seite hast, der dir dein Geschäft von der Pieke 
auf lehrt. Schau dich um, dass du mit der richtigen Person an den Start gehst. Es sollte 
jemand sein, der schon seine ersten Erfolge hatte und dich wirklich unterstützen will. 

Auch wenn du in deinem bisherigen Leben schon erfolgreich warst, hat das nichts mit 
dem,  womit du jetzt angefangen hast zu tun. Das ist ungefähr so wie, wenn du mit dem 
Auto unterwegs bist und keinen Schimmer hast, wo du hinfahren musst. Du siehst 
keine Schilder und irrst herum, anstatt das Navigationssystem einzuschalten. Finde 
den richtigen Mentor und lass dich führen. Das gehört dazu. Selbst der weiseste 
Leader weiß, wann er folgen muss.
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Ich habe immer wieder Menschen erlebt, die glaubten sie wissen alles besser. Auch 
heute noch passiert mir das immer wieder. Trotzdem gibt es andere, die bereit sind 
viel Geld zu bezahlen, um Ratschläge von Profis zu erhalten. Das ist einer der 
Unterschiede zwischen Profis und Amateuren. Der Profi hat einen Coach, von dem er 
sich führen lässt. Genau diesen Coach solltest du in deiner Upline finden. Jemand dem 
Du voll vertraust und der für dich da ist.
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04 Der Menschenspezialist

Immer mehr Networker haben es verstanden. Viele müssen es noch verstehen. In 
diesem Business geht es nicht um Produkte oder Geld. Es geht um etwas ganz anderes. 
Es geht um Menschen. 

Um langfristig erfolgreich zu werden, und damit meine ich wirklich langfristig, musst 
du verstehen, dass wir es mit Menschen zu tun haben. 
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Zig Ziglar hat schon vor Jahrzehnten eines gesagt: „Du kannst im Leben alles, was Du 
willst, bekommen, wenn du genügend Menschen hilfst, das zu bekommen, was sie 
wollen.“
Das ist der Schlüssel. Wenn du dich für die Menschen in deinem Umfeld interessierst 
und diesen hilfst in ihrem Leben weiterzukommen, dann wirst du deinen Erfolg haben. 

Die Kernfrage, die du dir stellen musst, ist: Warum sollen andere Menschen meine 
Nähe suchen?
Bist du attraktiv? Damit meine ich nicht dein Äußerliches. Wenn andere Menschen mit 
dir Zeit verbringen, fühlen sie sich dann besser oder gehen sie mit einem schlechten 
Gefühl weg. Gibst du anderen Energie oder nimmst du von ihnen Energie?
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In der heutigen Geschäftswelt erfolgreich zu sein ist ganz einfach. Du musst nur 
verstehen, wie du Menschen helfen kannst, ihre Probleme zu lösen. Jeder, den du 
kennst und jeder Mensch, den ich kenne, hat Probleme. Sie alle warten auf Hilfe. Wenn 
du ihnen helfen kannst, dann kannst du damit viel Geld verdienen und du gewinnst 
Freunde für's Leben
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05 Es ist ein Geschäft

Viele Menschen haben Angst davor, ein Unternehmen zu gründen oder sich 
selbstständig zu machen. Sofort kommen uns Dinge wie Risiko in den Sinn. Die Frage 
ist doch, von wem haben wir diese Glaubenssätze? Haben wir das von Menschen 
gehört, die erfolgreich sind?

Die meisten erfolgreichen Persönlichkeiten, die ich in den letzten Jahren 
kennengelernt habe, sind als Unternehmer zu viel Reichtum gekommen. Natürlich 
haben sie nicht immer nur gute Zeiten gehabt.
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Das, worum es aber primär geht, ist, unser Denken zu ändern. Network Marketing ist 
kein Nebenjob. Auch wenn wir neben unserem Hauptberuf starten, ist und bleibt es ein 
Geschäft. Ich möchte dich dazu anhalten, deinen Horizont ein bisschen zu erweitern. 

Um im Geschäft erfolgreich zu werden, müssen wir oft am Abend, wenn alle anderen 
schon vor dem Fernseher sitzen, noch arbeiten. Wir müssen auch an Wochenenden 
arbeiten. Jetzt gerade in diesem Moment, in dem ich diese Zeilen schreibe, ist es 
Sonntag 20:00 Uhr. Ich bin nicht zu Hause, sondern sitze im Büro und mache mir 
Gedanken, wie ich dich als Unternehmer unterstützen kann. Wie ich dir einen 
Mehrwert bringen kann.
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Wenn du ganz nach oben kommen möchtest, dann musst du mehr verlangen, als jeder 
andere von dir verlangt. Du musst richtig hart arbeiten. Viele Stunden investieren und 
auch manchmal, wenn du keine Lust dazu hast, etwas tun.

Johann Wolfgang v. Goethe hat das Wort TUN schon richtig erklärt: Tag Und Nacht
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06 – Du musst wachsen

Damit dein Geschäft wachsen kann, muss deine Persönlichkeit wachsen. Investiere in 
dich selbst, dann kannst du mehr bringen.

Der Schlüssel zum Erfolg in der Geschäftswelt liegt darin, ein Leader zu werden. Ein 
Mensch dem andere Folgen. Die meisten Menschen folgen starken Persönlichkeiten. 
Nehmen wir nur die Politik als Beispiel. Die Führer von Parteien sind meistens 
charismatische Personen. Werde auch du zu so jemandem, damit du noch besser 
wirst.
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Investiere Geld und Zeit in Bücher. Jeder Mensch hat die Möglichkeit 30 Minuten am 
Tag zu lesen. So beschäftigt kannst du nicht sein, dass du nicht eine halbe Stunde am 
Tag Zeit findest, um dich weiter zu bilden. Damit kannst du mit Leichtigkeit 40 Bücher 
im Jahr lesen. Das sind in 3 Jahren 120 Bücher. Kein Student lernt so viel, wie du in 3 
Jahren liest. Das Schöne ist, du kannst dir aussuchen, in welchem Bereich du dein 
Studium machst. Egal ob Leadership, Verkauf, Gesundheit oder was auch immer dich 
interessiert.

Mach dein Auto zu einer rollenden Universität. Ich höre so gut wie nie Radio. Aus 2 
Gründen: Die gleiche Musik wird alle 2 Stunden gespielt und ich mag keine 
Nachrichten. Das zu erläutern würde jetzt zu weit führen. Ich höre immer, wenn ich mit 
dem Auto fahre, Audiobücher. So kann ich ständig mein Wissen erweitern. In Zeiten 
wie diesen, brauche ich nicht einmal mehr CDs kaufen. Im Internet gibt es neben 
iTunes und Co viele Shops, wo man gleich die Audiodateien aufs Smartphone 
bekommt und somit hast du deine Vorlesungen immer bei dir.
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Besuche Seminare
Viele Network Unternehmen bieten wirklich gute Schulungen an. Blick aber auch über 
den Tellerrand hinaus. Es gibt wirklich gute Seminartrainer, von denen du viele neue 
Impulse bekommen kannst. Ich selbst bin so oft wie möglich Gast auf Seminaren. Auf 
der einen Seite ist es eine sehr nette Atmosphäre und auf der anderen Seite lerne ich 
neue Leute kennen, die ähnlich wie ich denken. 
Auch der eine oder andere Geschäftspartner kann auf so einem Seminar entdeckt 
werden.
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07 – Halte durch

Die 2 Hauptgründe, warum Menschen scheitern, sind:

Weil sie nie anfangen
Weil sie zu früh aufhören

Geh mit dir selbst eine Vereinbarung ein. Versprich dir selbst, dass du zumindest 1 
Jahr durchziehst. Egal was passiert. Nach 1 Jahr ziehe Bilanz und überprüfe, ob du dich 
weiterentwickelt hast. 
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Natürlich wird nicht immer alles so laufen, wie du es dir vorstellst. Du wirst lernen 
müssen mit Ablehnung umzugehen und es wird Tage geben, wo du einfach nicht mehr 
willst. Aus Erfahrung weiß ich, die meisten Leute die in diesem Geschäft starten, 
halten die ersten 30 Tage nicht durch. 
Die meisten Menschen, die dieses E-Book bekommen haben, lesen nicht einmal bis 
hier her. Das ist vollkommen normal. Du bist jetzt schon so weit beim Lesen 
gekommen. Lass dich nicht hinunterziehen. 

Sei dir bewusst, warum du dieses Business machst. Befasse dich jeden Tag mit dem 
Warum, mit deinen Zielen. Sprich es mit deiner Familie ab, damit sie dich unterstützen 
können. 

Kurzvideo
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Wie geht es jetzt weiter?

Ganz einfach: Mach mehr aus deinem Leben. Lass dich nicht von deinem Weg 
abbringen. Nimm so viel Wissen wie du nur kannst auf und schau, dass du wächst. 
Wenn eine Pflanze in der Natur nicht wächst, dann stirbt sie. 
Leider habe ich viel zu viele Menschen kennengelernt die mit 25 oder 30 innerlich 
schon gestorben sind.

Hol dir jeden Tag Ermutigung.

Natürlich kannst du mich gerne kontaktieren, falls du Fragen hast. Ein einfaches Email 
reicht.
Ich wünsche dir alles Gute, und hoffe wir lernen einander einmal persönlich bei einem 
Seminar kennen. 

Alles Gute
David
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Über David El Dib

Geboren in Wien 1976 wuchs er in einem wohlbehüteten Umfeld auf. Die Mutter 
Lehrerin, der Vater Unternehmer, lernte er von klein auf unternehmerisches Denken. In 
seiner Kindheit war nie die Gelegenheit für große Sprünge da, da das monatliche 
Einkommen gerade für das Überleben reichte. Bereits während seiner wirtschaftlichen 
Ausbildung an der Vienna Business School erkannte er, dass das normale Arbeitsleben 
nicht genügend Möglichkeiten anbietet. So machte er sich bereits im Alter von 21 
Jahren selbstständig. 

In der Folge arbeite er als Investmentbanker für ein renommiertes internationales 
Investmenthaus und beriet Großkonzerne und wohlbetuchte Klienten in allen 
Anlagefragen. Wirtschaftliches Verständnis und das Interesse für seine Mitmenschen 
machten ihn schon in jungen Jahren zu einem gefragten Gesprächspartner.
In den letzten Jahren hat er zehntausende Menschen durch seine Seminare in Europa, 
den USA, Südamerika und Asien begleitet. 
David ist ein Globetrotter und Keynote Speaker. Er coacht Unternehmer und 
Topführungskräfte in den Bereichen Personal Branding und Kundenorientierung. 
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